
【目次】
・成約率が上がるメリット
・成約率を上げられないマジシャンの特徴4選
・クライアントが断る理由を分析
・クライアントの具体的な声
・コンシェルジュの提案指針
・このセミナー内容を実践するとどうなるか
《休憩》
・ヒーローウッドの理念と目標
・銘柄マジシャンとは
・プロフィール文のブラッシュアップ例①②
・マジシャンができる具体アクション
・プロマジシャンとは何か



成約率が上がるメリット

■コンシェルジュがクライアントに10回提案した時のギャラ総額

成約率20％の場合：10回提案　⇒　2回成約　⇒　ギャラ5万円×2回出張＝10万円　
成約率80％の場合：10回提案　⇒　8回成約　⇒　ギャラ5万円×8回出張＝40万円

■出張マジックが成約するための判断基準は何か

成約率が高いほど、収入が高くなる。
成約率が高いほど、コンシェルジュが提案しやすくなる

・　マジックバーの場合：　実際に演技を見て、実技試験判断

・　テーブルホップ、大道芸、ストリートマジックの場合：　実技試験判断

・　出張後のリピート成約の場合：　実技試験判断

・　紹介案件の場合：　間接的な実技試験判断

・　サイトの新規問い合わせの場合：　書類審査 難易度：高

最も難易度の高い、「マジックを見せずに書類審査で成約を取る方法」のが本日のテーマ



成約率を上げられないマジシャンの特徴4選

①「運が悪かった」

②「クライアントの見る目がない」

③「コンシェルジュの腕が悪い」

⇒　今後、運が良くなることはない

⇒　今後、見る目のあるクライアントに出会うことはない

⇒　コンシェルジュの腕が上がることはマジシャンの課題ではない

④「ヒーローウッドの信頼が低い」

⇒　ヒーローウッドの信頼強化はマジシャンの課題ではない

「自分の行動で解決する以外に、
自分の成約率を上げることはできない」
というマインドセットを持たないと、先には進めない。



ヒーローウッドの1年間の失注件数：214件（2000万円～3000万円の機会損失）

失注理由 件数 比率

提案内容が悪い 74件 35％
予算が足りない 37件 17％

企画変更 32件 15％
相見積もりに負けた 18件 8％

クライアント属性 提案内容失注 予算不足失注 企画変更失注 相見積もり失注

非営利組織 20% 19% 7% 6%
企業 22% 6% 6% 5%
個人 3% 21% 8% 5%

代理店 28% 2% 15% 2%

クライアントが断る理由を分析

⇒プロフィールを見ても「呼びたい」と思わなかった

⇒対戦相手のプロフィールのほうが良かった

⇒予算を上げる価値のあるプロフィールではなかった

⇒プロフィールを見て、他の企画のほうが良いと思った

プロフィールが良くなれば、20～30％は失注が減る



①「もっと盛り上がりそうなマジシャンはいませんか？」

③「もっと実績のある人はいませんか？」

④「動画審査をしたいので、動画があるマジシャンをお願いします」

⑤「どういうマジックをするのか、イメージがつかないので、別の方をお願いします」

②「テーブルマジックが得意なようですが、ステージが得意な方はいませんか？」

クライアントの具体的な声

⇒「盛り上がりそう」と思わるプロフィールを書いていればよかったのに

⇒「ステージマジックも得意」と書いていればよかったのに

⇒実績をきちんと記載しておけばよかったのに

⇒動画を載せておけばよかったのに

⇒演目例を載せておけばよかったのに

⑥「他社紹介の、ミュージシャンに決まりました」

⇒ミュージシャンのサイトは、ヒーローウッドが推奨する情報で充実していた。



コンシェルジュの提案指針

■ヒーローウッドの指針
　・たくさんの人にマジックを届ける

■コンシェルジュの指針
　・成約率を上げるための工夫をする

・クライアントの判断基準に寄り添う
・通りやすいマジシャンをチョイスする

プロフィールが良いマジシャン

Q1：コンシェルジュは面識のないマジシャンを何を見て提案するのか？
Q2：クライアントは何の情報を得てマジシャンを決めるのか？
Q3：マジシャン→コンシェルジュ→イベント代理店→旅行代理店→エンドクライアント、
という長い伝言ゲームの中で、唯一マジシャンの希望通りに伝えられる情報は何か？

A1,2,3：プロフィール ＝審査対象書類



このセミナー内容を実践するとどうなるか

①出張が増えて売上が増える

☝なぜならば、成約する確率が上がるから

②無駄な作業が減って時間が自由になる

☝なぜならば、売上に繋がらない「落ちる案件」に対応しなくて済むから

③ギャラが上がって利益が増える

☝なぜならば、プロフィールが向上すれば高額案件に提案しやすくなるから

④提案回数が増えて、更なるスパイラルに入る

☝なぜならば、コンシェルジュは通りやすいマジシャンを提案したいから

つまり、このセミナーで、
出演数up、売上up、時間up、単価up、利益up、提案数up、
を実現することができる。
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休憩中



100年後の子どもたちも、マジックを見ると笑顔になった

一流マジシャンも若手マジシャンも。みんなちがってみんないい

・マジシャンひとりひとりが特徴ある銘柄となるために
・顧客にもマジシャンにも誇られるために

想像力に火が付くように、イメージは手に取るように

・“わかりやすい”を超えて、“目に浮かぶ”をご提供します

■10年後の目標
・年間5000件の出張案件
・年間報酬200万円以上のマジシャンが50人
・銘柄Aランクマジシャンが100名

ヒーローウッドの理念と目標

■理念を踏まえたヒーローウッドの取り組み
会ったこともないマジシャンを、
知った人かのように思わせる、
「顔が見える化」プロフィール作り



銘柄マジシャンとは

■銘柄マジシャンランク
8項目　Aランクマジシャン  
7項目　Bランクマジシャン 
6項目　Cランクマジシャン 
5項目　Dランクマジシャン
4項目　Eランクマジシャン
3項目　Fランクマジシャン
2項目　Gランクマジシャン
1項目　Hランクマジシャン  
0項目　モブマジシャン

銘柄マジシャンとは：
自分のプロフィールが他のどのマジシャンとも重ならず、唯一無二のマジシャンである状態

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　＝脱モブ化マジシャン

■以下の8項目を整えた状態
①スタジオ写真　
②磨き抜かれたプロフィール文　
③PDFプロフィールがダウンロードできる
④30件以上の出演実績
⑤パフォーマンス例を記載
⑥5枚以上のギャラリー写真
⑦ヒーローウッド基準のPV掲載
⑧2報以上の出演レポート

参考
①②④⑥　⇒　【第9回】サイトプロフィールセミナー
②　⇒　【第7回】差別化セミナー
③　⇒　【第10回】PDFプロフィールセミナー
⑦　⇒　【第8回】プロモーション動画セミナー
⑧　⇒　【第5回】文章術セミナー



プロフィール文のブラッシュアップ例①



プロフィール文のブラッシュアップ例②



マジシャンができる具体アクション

①自分のプロフィールサイトを確認して自分のランクを知る（8項目中○はいくつかを数える）

②足りない項目のセミナー動画を見て、情報を整える

③廣木にLINE/Discordで送る

シルバープラン加入
月額3000円

・マジシャンからヒヤリング
・その人の特徴を言語化す
るお手伝い
・修正案の提案
・文章校正、推敲
・次のステップの提案
・Aランクまで伴走

プロフィール代行プラン
10万円（税別）

・Aランクまでプロフィール
作成を代行
・料金前払いにて対応
・写真、動画撮影協力（別
料金）

プロフィール代行
ゼロリスクプラン
15万円（税別）

・Aランクまでプロフィール
作成を代行
・料金の手出しは無し
・出演時に精算
・写真、動画撮影協力（料
金は出演精算）

■具体アクションを助ける3つのオプション

お奨め



プロマジシャンとは何か

プロマジシャン アマチュアマジシャン

・自分の成長に責任を持つ
・未来について考える
・継続を目指す
・自分の仕事を考察する
・顧客のため、業界のため
・高ギャラ案件が来たら気が重い

・辛い成長を避ける
・今が楽しいことが最優先
・嫌だったら辞める
・マジックを考察する
・自分のため
・高ギャラ案件が来たらラッキー

未来のために、困難に立ち向かう姿勢 ＝プロ意識

【銘柄マジシャンの理想のビジョン】　
・Aランクプロフィールが出来上がって銘柄マジシャンとなる
・提案頻度が増え、出張件数が増える
・収入は年々増えていき、ヒーローウッドだけで年間報酬200万円超え
・銘柄が浸透し、マジシャンとして独自のポジションを確立
・他社からの出張も増え、単価も上がる
・自分でも仕事が取れるようになり、年収1000万円超え



【目次】
・成約率が上がるメリット
・成約率を上げられないマジシャンの特徴4選
・クライアントが断る理由を分析
・クライアントの具体的な声
・コンシェルジュの提案指針
・このセミナー内容を実践するとどうなるか
《休憩》
・ヒーローウッドの理念と目標
・銘柄マジシャンとは
・プロフィール文のブラッシュアップ例①②
・マジシャンができる具体アクション
・プロマジシャンとは何か


